


・全日程ご参加できますか？ □ □

・創業・創業予定時期はいつですか？

・どのような内容で事業を営んでいますか（予定ですか）？

・本セミナーの参加動機は何ですか？

・本セミナーをどうしてお知りになりましたか？ □ □

□ □

□ □

※ ご記入いただきました個人情報につきましては、当該事業（受講時の本人確認・受講者名簿の作成）

　　 ・セミナーに関する連絡・アンケート実施・創業に関する情報提供にご利用させていただきます。

（ふりがな）

貴社名（屋号）

Ｆ Ａ Ｘ

その他（　　　　     　 ）

　　　　平成・令和　　年　　月 創業・創業予定・未定

参加できる 参加できない

（　　　　　　　　　　　　　　　　）

行政広報紙

行政ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ 商工会ﾎｰﾑﾍﾟｰｼﾞ

関係機関（　　　　　　　）

Ｅ-ｍａｉｌ

携帯電話

知人・友人から

歳年　　齢

現在の職業

電　　話

アンケート

（ふりがな）

氏　　名

住　　所

業　　種
（創業予定）

申
込
先

羽曳野市商工会　　　　　  富田林商工会　　　　　　　　　
住所 〒583-0854 羽曳野市軽里1-1-1　　住所〒584-0012  富田林市粟ヶ池町2969-5

電話 072（958）2331　　　　　　　　　　　　　　　　　　　電話 0721（25）1101

FAX 072（956）1950　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 FAX 0721（25）9009　　　　　　　　

プ　　　ロ　　　グ　　　ラ　　　ム

４/３０
（火）

（14：00～16：00）

講　師　田北真値子
㈱日本政策金融公庫阿倍野支店 

融資第二課課長

講　師　NPO法人きんきうえぶ

創業の心得と戦略のたて方

１.創業の観点をどうもつべきか！

2.意外と知らない創業の実態とは

3.成功するための戦略や発想とは

創業計画書の考え方について

1.売上と経費の考え方のポイント

2.融資申し込み時のポイント

事業にSNSを活用してみよう

1.販売に使えるツールとは

2.SNSのメリットやデメリットとは

　お申し込みは必要事項を記載いただき、商工会窓口またはFAXにてお申込み下さい。

講　師　葉田 　勉　　

中小企業診断士

５/１４
（火）

（14：00～15：00）

集客に繋がる販売手法（労務）

1.集客とはリピート率が大切、リピーターを増やす方法とは

2.「こんにちは」から始まる販促のステップアップ手法

3.チラシやPOPなど事例紹介

講　師　葉田 　勉　　

中小企業診断士

５/１４
（火）

（15：00～16：00）

５/２１
（火）

（14：00～15：00）

５/２１
（火）

（15：00～16：00）

講　師　葉田 　勉　　

中小企業診断士

売上と経費など、創業時の数字の管理

1.売上と経費の考え方のポイント

2.売上高を構成する方程式を立ててみよう

3.様々な帳票の見方や考え方について

創業時の採用と育成のポイント

1.採用は創業前から考えておかなければいけない

2.事業主が行う局や具体的な方法とは

講　師　葉田 　勉　　

中小企業診断士

５/２８

（火）

（14：00～16：00）


